
Как выполнить план продаж в кризисный год?



Динамика обращений по классам



Динамика сделок. 2022 год



Сравнение динамики сделок 2020 vs 2022



Родион Батудаев 
Директор по маркетингу it компании Smartis

Поднял продажи х2 у двух региональных 
застройщиков

ex. руководитель digital маркетинга Knight Frank. 
Вырастил количество обращений и сделок 
премиальной недвижимости  на 175%





 CDP - Customer Data Platform

Экосистема технологий



Примеры результатов внедрения Smartis, 
снижение себестоимости квартир и рост 
продаж



Как выполнить план продаж:
1. Какие вложения в рекламу не приносят продажи?

2. Какой рекламный канал даст вам прибыли больше чем 
другие? 

3. Автоматизированные отчеты по маркетингу и продажам, 
которым можно доверять. 

4. Контролировать выполнение плана сделок

5. Контролировать выполнение целевых обращений

6. Рекламное агентство сможет приводить больше визитов в 
офис продаж



Путь клиента 
Customer journey map





Путь клиента или Customer Journey Map
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Технология
Cross-device Smartis
Подключенных сайтов 1500 +  
Размеченных устройств 100 млн +

Заявка на обратный звонок
+7 926 546-ХХ-ХХ, ip: 192.0.3.1ХХ

Звонок на динамический номер
+7 926 546-ХХ-ХХ

Форма бронирования
+7 245 567-ХХ-ХХ, ip: 192.0.3.1ХХ
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Smartis
Умеет фиксировать сессию каждого
конкретного покупателя на любом
из ваших сайтов

Умеет находить другие устройства
клиента. Технология cross-device

Использовать сессию как касание
при построении полного CJM клиента



Аналитика от Smartis





К чему может привести?
Сквозной отчет по рекламным каналам

Каналы Выручка Маржа ROI

Яндекс.Директ

Google Ads

10 031 000

20 082 000

Расходы

2 102 000

4 950 000

1 850 580

3 740 760

88,04 %

75,16 %

Отключаем контекст?

Сделки
по источникам



Результат работы решения
Через 3 месяца после старта работы над матчингом

Каналы Выручка Маржа ROI

Яндекс.Директ

Google Ads

22 068 000

31 327 000

Расходы

2 102 000

4 950 000

4 070 580

5 834 760

193,65 %

117,87 %

А если бы отключили?

Сделки
по источникам



Воронка продаж по ЖК





Какая из множества рекламных 
кампаний, привела сделки 

текущего месяца?





Контроль план-факта 
сделок 

и целевых обращений 



Было

Автоматический контроль отклонений



Автоматический контроль отклонений





Игорь Балашов, основатель 
Smartis: 

“Вас будет сопровождать 
личный менеджер-аналитик.
- Внедрит систему
- Обучит вашу команду. 
- Проконсультирует по 

передовым практикам.
И доведет проект до результата”



Запланируем встречу с вашей командой



+ 7 903 231-76-93


