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Наши технологии для всех застройщиков

Примеры клиентов:

Крупные

● ФСК
● Инград
● Эталон

Среднего размера

● Asterus
● RBI

Небольшие застройщики 

● Сочи парк
● Hutton development



Smartis – поднятие эффективности маркетинга и продаж

● Понимать какое влияние оказывает маркетинг на выручку. 
● Находить рычаги воздействия на поток обращений в компанию для роста продаж.
● Постоянно поднимать эффективность инвестиций в маркетинг 

○ Отключать неэффективные рекламные кампании.
○ Усиливать эффективные рекламные кампании. 

● Принимать решения быстрее конкурентов
● Система отчетов и контроля за kpi, автоматизирована 

Управлять операционкой бизнеса:

● Контроллировать план-факт сделок. В разных разрезах. 
● Контроллировать план-факт целевых обращений
● Видеть узкое горлышко в воронке продаж. 
● Маркетинг сможет дать ответы на многие вопросы, на какие вы не знали ответ. 



Экосистема технологий

 CDP - Customer Data Platform



Основа технологий







Анализ источников сделок









Путь клиента 
Customer journey map



Мы строим эти данные вокруг ваших потенциальных клиентов



CJM килента





сделать увеличение 
части пути клиента 
через лупу



Аналитика Smartis
 Отчеты для команды девелопера















Контроль план-факта 
сделок и целевых обращений 





Автоматический контроль отклонений

Было



Автоматический контроль отклонений





Экосистема Smartis повышает 
эффективность маркетинга и 
продаж на всех этапах воронки 
привлечения клиента 



1. Мы готовы провести живые демо нашего продукта и 
проанализировать какие конкретно технологии дадут 
вам рост в продажах

2. Собираем команду экспертов Smartis

3. Определяем с вами конкретные бизнес задачи 

4. Индивидуально подбираем и настраиваем необходимые 
компоненты экосистемы Smartis

5. Обучаем и консультируем ваших сотрудников 




