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Строим сценарии
вместе с клиентом
Как цифровые инструменты продаж 
помогают преодолеть тревожность 
покупателя и выполнить план?



Что было, что будет?

―льготная ипотека до конца года?
―ипотечные программы для «вторички»?
―предельный срок ипотечных сделок?
―рост доли продаж иногородним?
―новая роль агентских продаж?
―…
―и т.п.



«Первичка» или «вторичка»?



«Первичка» против «вторички»?

―готовая квартира
―понятный вид из окна
―отделка
―территория
―поговорить с соседями
―…
―и т.п.



«Первичка» против «вторички»?

―готовая квартира
―понятный вид из окна
―отделка
―территория
―поговорить с соседями
―…
―и т.п.

https://widget.planoplan.com/adfa7a765db7efcf08e45b36a0589b08#previewadfa7a765db7efcf08e45b36a0589b08


Шаг №1. Поможет ли?
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Шаг №1. Поможет ли?
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Шаг №2. Территория

―интерактивный 3D-тур по 
территории

https://widget.planoplan.com/9aa25c2089c0e51ca6641ad025c831b4
https://widget.planoplan.com/9aa25c2089c0e51ca6641ad025c831b4


Шаг №3.

Лид в 

моменте

https://amgrad.ru/kvartiry/4/flat/439/




6.000 рублей за 3D-виджет

―Обучение digital-сценариям продаж и 
консультации по интеграции в 
существующие каналы коммуникации

Факт
―Уменьшение принятия срока решения

о покупке в 2 раза 
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Спасибо!

Олег Кельник

oleg.kelnik@planoplan.com
+7 921 935-79-67

b2b.planoplan.com

https://b2b.planoplan.com/

