
Как выполнить план продаж в кризисный год?



Динамика обращений по классам



Сделки с начала года



Родион Батудаев 
Директор по маркетингу it компании Smartis

Поднял продажи х2 у двух региональных 
застройщиков

ex. руководитель digital маркетинга Knight Frank. 
Вырастил количество обращений и сделок 
премиальной недвижимости  на 175%





Примеры результатов внедрения Smartis



На какие вопросы отвечает Smartis:

1. Какие вложения в рекламу не приносят 
продажи?

2. Какой рекламный канал даст вам прибыли 
больше чем другие? 

3. Автоматизированные отчеты по маркетингу 
и продажам, которым можно доверять. 



1. Контролировать выполнение плана сделок
2. Контролировать выполнение целевых обращений
3. Рекламное агентство сможет приводить не только 

звонки, но и визиты в офис продаж

Принимать решения быстрее конкурентов



Путь клиента 
Customer journey map





Путь клиента или Customer Journey Map





Аналитика от Smartis





Воронка продаж по ЖК





Контроль продавцов





Какая из множества рекламных 
кампаний, привела сделки 

текущего месяца?





Знаем путь клиента и анализируем 
все касания с рекламой





Конструктор отчетов





Анализ источников сделок









Анализ ваших бизнес процессов + 
Передовые технологии





Контроль план-факта 
сделок 

и целевых обращений 





Было

Автоматический контроль отклонений



Автоматический контроль отклонений





Игорь Балашов, основатель 
Smartis: 

“Вас будет сопровождать 
личный менеджер-аналитик.
- Внедрит систему
- Обучит вашу команду. 
- Проконсультирует по 

передовым практикам.
И доведет проект до результата”



Сегодня обратитесь ко мне 

для бесплатной консультации по вашим бизнес задачам.

И составления персонального антикризисного плана.



 CDP - Customer Data Platform

Экосистема технологий



+ 7 903 231-76-93


