
Как выполнить план продаж в кризисный год?



Динамика обращений по классам



Динамика сделок. 





Как выполнить план продаж:
1. Какие вложения в рекламу не приносят продажи?

2. Какой рекламный канал даст вам прибыли больше чем 
другие? 

3. Автоматизированные отчеты по маркетингу и продажам, 
которым можно доверять. 

4. Контролировать выполнение плана сделок

5. Контролировать выполнение целевых обращений

6. Рекламное агентство сможет приводить больше визитов в 
офис продаж



Путь клиента 
Customer journey map



Путь клиента или Customer Journey Map





Аналитика от Smartis





Воронка продаж по ЖК





Какая именно реклама привела 
сделки текущего месяца





Контроль продавцов





Знать путь клиента и 
анализировать все касания с 

рекламой






