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Недооцененные 
инструменты
Как продать квартиру в кризис с 
помощью альтернативного 3D?



Эволюция планировки за 25 лет
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Что дальше?
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Интерактив
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https://widget.planoplan.com/adfa7a765db7efcf08e45b36a0589b08#previewadfa7a765db7efcf08e45b36a0589b08


Нужно ли?
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Нужно ли?
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Считаем 

конверсии

https://amgrad.ru/kvartiry/4/flat/439/


Окупаемость

―Сайт
―Удаленные продажи через мессенджеры
―Шоу-румы, сценарии продаж
―Агентские продажи
―Шоу-рум
―Выездной шоу-рум
―Агрегаторы
―Буклет
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6.000 рублей за 3D-виджет

―Обучение digital-сценариям продаж и 
консультации по интеграции в 
существующие каналы коммуникации

Цель
―Уменьшение принятия срока решения

о покупке в 2 раза 
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Спасибо!

Олег Кельник

oleg.kelnik@planoplan.com
+7 921 935-79-67

b2b.planoplan.com

https://b2b.planoplan.com/

